兰州理工大学入围项目简介（实践类）
◆蚂蚁计划——全新实名制用户网络操作系统
队员：李文 李志喜 石福鑫 王钱龙 李飞 杨兆军 唐欣尧
一、企业概况

甘肃起点教育科技有限公司（简称起点）始创于2011年，正式挂牌注册于2013年10月，由李文自主创办，注册资金100万。旗下分支起点教育和起点创艺，现团队成员共计20人，其中17人为兰州理工大学学子。
二、项目概述
1.蚂蚁计划及依托平台
蚂蚁计划是以互联网为平台，通过强大的服务器应用云计算、大数据和物联网为每一位用户打造一台强大的虚拟电脑，用户只需要有一台可以连网的终端（如电脑，平板，手机等电子设备）即可。

蚂蚁平台内含有各行各业所必需的大小型软件，用户只需选择添加自己需要的软件即可使用。用户的所有数据，包括娱乐、办公文件等所有数据，均由用户创建的账号进行统一管理，所有用户资料数据信息均通过云储存，用户只需登录蚂蚁平台，即可享受流畅的使用感受。

2. 云存储、云计算、大数据和物联网

因为基于云存储，所有数据之间的共享也是实时的，不存在传输浪费时间的现象。用户可以随时随地地向另一用户传输文件，再大的文件也能秒传。利用大数据与云计算对每一位用户的办公娱乐信息进行分析，了解每一位用户的办公娱乐习惯，针对这些信息，会对相应的每一位用户提供针对性的平台服务，相当于我们的平台适应每一位用户的使用习惯，为每一位用户量身定制。

三、市场分析及定位
随着信息化时代的不断发展，终端硬件的更新换代速度越来越快，指数型的硬件更新换代速度与日益呼吁绿色环保的社会现实相对比，显然这种不计后果的发展模式是与社会的良性发展背道而驰的。而蚂蚁计划对用户所持的终端配置要求较低，只要用户的终端连接网络并登录蚂蚁平台就可以享受蚂蚁平台提供的极致流畅体验。
四、商业模式：
利用互联网的快捷性与广泛性，运用免费体验的方式增加用户使用量，并且通过意见反馈改善产品质量，提升产品使用舒适度。并通过企业融资与商业合作扩大公司规模，提升公司整体实力。
五、营销策略
利用网络营销和广告营销组合的营销方式共同推广，我们趋向于网络服务平台，因此网络营销将作为主战场。
◆温室自动化智能控制器 
队员：马晓飞  白生天  后洁琼

学校导师：王希靖 研究员

企业导师：张昌青 副研究员

1、 企业概况
甘肃淼森泰商贸有限责任公司创建于2014年8月，主要从事于建筑材料、装饰材料的批发与零售以及农业设备的研发与销售。创业团队成员由专业销售、技术人员组成，非常熟悉产品生产流程和企业的运作。我们相信公司将有美好的发展前景，未来充满活力。

二、项目实践程度
    本控制器在老师的精心指导下，团队成员的共同努力下产品已经完成。并在河西地区通过多种渠道推广、销售，并取得一定销售成绩，获得用户的好评。

三、商业模式
    本公司的主要盈利模式为产品、配套设施销售+有偿售后服务。

 四、营销策略
本公司产品销售主要采用直销模式、电子商务、代理销售三种模式。除此以外，我们还在淘宝网建立自己的网店，销售产品，充分利用QQ群，相关论坛等大众多媒体工具进行产品推广、销售。

5、 市场表现
     通过宣传销售已经有客户打电话咨询，并且今年已经卖出24台，预计销售旺季在10月份，目前看来市场表现良好。
6、 财务分析
    1.预计销售量和销售收入
	项目
	2015
	2016
	2017
	2018
	2019

	销售量（台）
	1600
	3200
	6000
	8000
	10000

	销售收入（万元）
	124.8
	249.6
	468
	624
	780


    2.预测利润表（单位：万元）

	项目
	2015
	2016
	2017
	2018
	2019

	主营业收入
	124.8
	249.6
	468
	624
	780

	减：主营业务支出
	89.7
	179.2
	336
	448
	560

	减：土营业
务税金及附加
	0
	0
	0
	0
	0

	贡献毛益总额
	35.1
	70.4
	132
	176
	220

	减：管理费
	5
	5
	5
	5
	5

	销售费
	10
	10
	10
	10
	10

	财务费
	0
	0
	
0
	0
	0

	减应交所得税
	5.025
	17.225
	29.25
	40.25
	51.25

	净利润
	15.075
	51.675
	87.75
	120.75
	153.75

	盈余公积金
	1.5075
	5.1675
	8.775
	12.075
	15.375

	未分配利润
	13.5675
	46.5075
	78.975
	108.675
	138.375

	累计术分配利润
	13.5675
	60.075
	139.05
	247.725
	386.1


注：17％的税率，增值税不体现在主营业务税金里。

    3.预测现金流量表（单位：万元）

	项目
	2015
	2016
	2017
	2018
	2019

	初期现金
	123
	125.1
	180.5
	297.5
	458.5

	营业现金收入
	124.8
	249.6
	468
	624
	780

	营业现金务支出
	107.7
	179.2
	336
	448
	560

	管理费
	5
	5
	5
	5
	5

	销售费
	10
	10
	10
	10
	10

	期末现金余额
	125.1
	180.5
	297.5
	458.5
	678.5


    4.计算得静态投资回收期小于1年，此项目回收期短，可行。

    5.财务净现值FNPV=413.89万元>0，所以该技术方案在经济可行。
七、其他说明
本产品已申请实用新型专利，专利号：2015204497704。
◆互联网+风机测试维护技术支持平台
队员：白学宗  陈川  董雅芸  李泽江  李立颖
指导教师：安宗文教授、博导
1、 企业概况
甘肃万维天工成套装备开发有限公司是集研发、制造、销售于一体的现代化科技型企业，主要从事风电维修设备研发与推广，风电监测与评估技术咨询与服务。
2、 项目实践程度
风机偏航闸片维修设备已投入使用，风机塔筒自动清洗喷涂设备处于中试阶段，风电机组运行状况监测与评估服务正在筹建中。

3、 商业模式
借助互联网，基于云平台技术，向风电场等客户提供风电机组状态监测与维护服务。
4、 营销策略
通过“三步走”战略，立足甘肃，逐步打开西北、全国陆上和海上风电检测维护市场。
5、 市场表现
风机偏航闸片维修设备投放市场2年以来受到客户一致好评，可继续升级换代，应客户需要，风机塔筒自动清洗喷涂设备目前正在紧张开发和试验中。
6、 其他说明
本项目团队长期从事风电机组可靠性方面的研究工作，具备开展风电机组状态监测及维护的基础力量。
◆基于互联网的智慧无人机服务项目开放与应用

队员：杨启帆  张嘉轩 马士伟  张璨  吴布托

指导教师：郝晓弘教授

一、企业概况

兰州一航工程科技有限公司（以下简称一航科技）成立于2014年7月，是国内领先的智慧无人飞行器研发公司。公司主营国际领先的无人机直升机、多旋翼无人机、固定翼无人机等航空飞行器，可为政府、企业及私人客户提供飞行器租赁销售、无人机定制研发、维修、飞行培训等服务。经营范围涉及无人机应用工程、土地测绘、电力巡线、森林防火巡检、公安消防侦查、影视航拍等服务。

二、项目实践程度

公司拥有固定翼类、直升机类、多旋翼类、飞艇类等四类无人机系列产品及量产和定制研发能力，除了进行无人机产品的销售外，通过互联网通讯为土地航测、农业植保、交通勘察、消防搜救等领域提供完整的无人机解决方案。销售各型无人机系统5套。先后参与全国首次用多旋翼无人机对国家电网兰州750KV线路进行带电放线作业；对输电通道采用4G技术实时传输1080p高清画面进行无人机巡检；承接了多个甘肃省农村土地确权项目的航测任务；在陇南地区山洪过后，第一时间传回灾区高空全景航片，为救灾部署提供参考；在金昌国营八一农场开展无人机植保作业探索，对5千亩农田实施无人机撒药；完成了甘肃省第十三届省运会开幕式、兰州国际马拉松、兰州科技成果交易开幕式、新闻报道、以及多个大型纪录片的航拍任务。与新华社甘肃分社和新华网签署战略合作协议，保障无人机在新闻航拍和公共服务领域的应用。

三、商业模式

由于无人机具有购买周期长、飞控要求高、单价高等特点，从本项目商业模式的角度看，在盈利内容上除了产品销售带来的利润之外，服务盈利也是一航科技的重要利润增长点。此外，无人机本质上是会飞的传感器，数据采集是无人机作业中的一项重要功能。可以大胆的预测未来一段时间内数据盈利将在一航科技的整个利润大盘中占有相当的比例。

四、营销策略

一航科技会为产品服务制定高价的同时配以大规模促销活动的营销策略，高价格的目的是希望取得尽可能高的利润，高促销的目的是加快市场扩散，塑造产品“高质高价”的印象，弥补高价格的缺陷。

五、市场表现

本项目计划总投资为2100万元，项目3年后预计实现收入3112.5万元。

六、其他说明（项目成果、风险控制等）

与高校科研院所进行积极合作，掌握各类与无人机相关的新技术发展趋势；建立完善的产品技术研发体系和产品验证手段，保证无人机产品的质量和服务方案的品质；通过申请专利、技术秘密、与合作方签订保密协议等手段来保护一航科技的知识产权。

